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RESUMEN

En el presente trabajo analizamos un proyecto de inversion apicola
como una alternativa para pequefios y medianos productores del sector, asi
como inversores en general interesados en la tematica.

Elegimos el tema por la gran calidad del producto que se obtiene en
nuestra zona, teniendo en cuenta que el territorio sur de nuestra provincia es
ideal para el desarrollo de esta actividad por el clima y la flora lo que nos
permite obtener un producto de alta calidad diferenciada de muy buena acep-
tacion en el mercado internacional.

Esta actividad tiene la particularidad de que llevada de la forma
adecuada nos permite realizar otras actividades accesorias como asi también
obtener subproductos de alto valor, sin la necesidad de contar con el capital
tierra ya que el sistema de produccién se basa en la migracion del apiario
contratando campos de terceros ofreciendo como contraprestacion el servicio
de polinizacién para el desarrollo de la misma y con una minima inversion
inicial de capital la podemos llevar adelante contando con alternativas de fi-
nanciacion expuestas en el trabajo.

Nos permite obtener muy buenas rentabilidades recuperando nues-
tra inversion en el cuarto afio, debido a que de las colmenas no solamente
obtenemos miel sino que otros productos secundarios de gran aceptacion en
le mercado como material vivo, polen y propoéleos.

Nuestro proyecto de inversion lo desarrollamos siguiendo la si-

guiente estructura.



En el Capitulo | hablaremos sobre el marco conceptual de un pro-
yecto de inversion para introducir al lector en esta temética.

En el Capitulo Il se desarrolla un panorama a nivel mundial y na-
cional, asi como los canales de comercializacién y problematicas del sector
en nuestro pais.

El Capitulo lll contiene los conceptos generales del sistema colme-
nay su relacion con el ambiente (Introduccion al proceso productivo)

El capitulo IV contiene las etapas el proceso productivo apicola
(Produccion de Miel, Propéleos y Material Vivo) y una descripcion de los dife-
rentes productos a obtener de la Colmena.

En el Capitulo V explicita la determinacion del Presupuesto, Plani-
llas de Costos, Proyeccion de niveles de produccidn e ingresos por ventas y
EERR Proyectado para la Ejecucion del Proyecto en un plazo de 5 afios.

En el dltimo capitulo (V1) se desarrolla un analisis Financiero del
Proyecto a través de los indicadores pertinentes (TIR, VAN, punto de equili-

brio financiero y econdémico.) y las conclusiones finales del trabajo.



PROLOGO

En el marco de la materia Seminario nos planteamos hacer un tra-
bajo que podamos concretar en la realidad y nos permita aplicar los coci-
mientos adquiridos en el cursado de nuestra carrera de Contador Publico
Nacional en la Universidad Nacional de Tucuman, la mejor forma que encon-
tramos fue a través de un proyecto de inversién que puede ser realizado con
un pequeio capital y obtener muy buenas rentabilidades. Dentro de la gama
de posibles emprendimientos a realizar elegimos la apicultura ya que nos
parecié una actividad de poca complejidad en cuanto al proceso productivo,
podemos desarrollarlo de manera paralela 0 como actividad secundaria de
nuestra profesion o negocio por el poco tiempo que nos demanda la misma y
el gran crecimiento de esta actividad en nuestra provincia durante los ultimos
afos, producto del aumento de la exportacion de este producto por su gran
calidad y cualidades tanto nutritivas como medicinales (excelentes perspecti-
vas a nivel mundial).

La apicultura es una de las principales actividades de la Provincia
de Tucuman, por el clima y la gran cantidad de flores nuestra provincia es un
lugar privilegiado para la produccion de miel de abejas; ademas de ser un
motor que impulsa el avance de la economia regional, beneficiando a la co-

munidad en si (economia a pequefia escala familiar), es nuestro granito de



arena para colaborar junto con la Universidad a satisfacer las necesidades
de informacion acerca de este tipo de explotacion.

No podemos dejar de agradecer la inmensa colaboracién recibida
por parte del I.N.T.A. que nos proporcionaron la informacion necesaria para
la elaboracion de este trabajo, asi como también la ayuda recibida por el Ing.
Agrénomo Luis Maldonado y el CPN Javier Gonzélez.



Capitulo |

Proyecto de inversion: Marco conceptual

Sumario: 1.- Introduccién. 2.- Proyecto de inver-
sion: definicién. 3.- Ciclos del proyecto. 4.-
Equipo profesional del proyecto. 5.- Identifica-
cion del proyecto. 6.- El Mercado.

1.- Introduccion.

Desde el punto de vista econdmico existe una relacién directa entre
los niveles de inversion y los indices de crecimiento, aunque este no sea el
anico factor interviniente en el crecimiento de la economia, sino que también
es importante determinar la calidad de los mismos. Por eso es necesario con-
tar con los instrumentos idoneos que permitan identificar los proyectos que

garanticen mayor crecimiento econémico y bienestar de la comunidad.

2.- Definiciéon de “Proyecto de Inversion”

“Proyecto: (del latin proiectus) es un conjunto de actividades coor-
dinadas e interrelacionadas que intentan cumplir con un fin especifico. Por lo
general, se establece un periodo de tiempo y un presupuesto para el cum-

plimiento de dicho fin, por lo que un proyecto es un plan o programa”.t

! Wikipedia, en internet: es.wikipedia.org, (04/09/2012)
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“Una inversion, por otra parte, es la colocacion de capital para ob-
tener una ganancia futura. Esto quiere decir que, al invertir, se resigna un
beneficio inmediato por uno improbable™.

Un “PROYECTO DE INVERSION’, por lo tanto, es una propuesta
de accion que, a partir de la utilizacién de los recursos disponibles, considera
posible obtener ganancias. Estos beneficios, que no son seguros, pueden ser
conseguidos a corto, mediano o largo plazo.

Todo proyecto de inversion incluye la recoleccion y evaluacion de
los factores que influyen, de manera directa, en la oferta y demanda de un
producto. Esto se denomina estudio de mercado y determina a que segmen-
to del mercado se enfocara el proyecto y la cantidad de producto que se es-
pera comercializar.

El proyecto de inversion, en definitiva, es un plan actual al que se
asigna capital e insumos materiales, humanos y técnicos. Su objetivo es ge-
nerar un rendimiento econémico a un determinado plazo.

Para esto, serd necesario inmovilizar recursos a largo plazo.

Las etapas del proyecto de inversion implican la identificacién de
una idea, un estudio de mercado, la decision de invertir, la administracion de
la inversion y la evaluacién de los resultados. El proyecto en si suele ser eva-

luado por distintos especialista.

3.- Ciclo del Proyecto:

Un proyecto de Inversion se puede dividir en cuatro etapas o ciclos:
Preinversion.

Inversién o ejecucion.

Funcionamiento u operacion.

Evaluacion ex-post.

2 |bidem



HORIZONTE DEL PROYECTO

— HORIZONTE é

« | I

ESTUDIO EJECUCION| OPERACION LIQUIDACION

DE PREINVERSION
Fuente: MIRANDA, Juan Jose, Gestion de Proyectos, 4° edicion, pag. 28

3.1- “Preinversion La fase de "preinversion”, corresponde a todos
los estudios que se precisa adelantar antes de tomar la decision de canalizar
recursos hacia algun objetivo particular; esta fase incluye los procesos de:

Identificacion

Seleccion

Formulacién

Evaluacion del proyecto”.3

3.1.1 Identificacibn de proyectos: identificacibn de problemas y
planteamiento de las posibles soluciones o como aprovechar una oportuni-
dad.

Surge de estudio de consumo de productos, encuestas, estadisti-
cas, estudios de mercado de un sector o regién determinada.

La identificacién no es una tarea dificil de realizar, pero debido a
que los recursos son escasos en funcion de las necesidades es importante
realizar un proceso de seleccién para la mejor utilizacion de los recursos dis-

ponibles.

3 MIRANDA, Juan Jose, Gestidn de Proyectos, 4° Edicién pag. 26
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3.1.2 Seleccibén: para realizar la seleccion hay que tener presente si
quien va a llevar a cabo el proyecto es un empresario privado o es una enti-
dad publica.

Para el empresario privado la seleccién del proyecto es mediana-
mente sencilla ya que él solo busca un unico objetivo, la maximizacion del
beneficio.

Para el ente publico, la seleccion es un poco mas compleja porque
el objetivo no siempre esta claramente identificado como asi también los be-
neficios obtenidos no pueden ser claramente cuantificables econémicamente.

3.1.3 Formulacion del proyecto: Clasifica los objetivos del proyecto
y analiza las partes que los compone examinando la viabilidad técnica, eco-
noémica, financiera, ambiental y la conveniencia social.

3.1.4 Evaluacién: determinar mediante la aplicacién de técnicas
cuantitativas y o cualitativas la conveniencia o no de la realizacion del pro-
yecto.

3.2 Inversion o ejecucion: “Es la disposicion de los recursos huma-
nos, técnicos, financieros y administrativos para llevar a cabo las actividades
necesarias para producciéon de un bien o la prestacién de un servicio™. Inclu-
ye:

3.2.1 Obtencion de recursos: Determinar los recursos necesarios
para llevar a cabo el proyecto (econémico, financiero, materiales y recursos
humanos)

Los Proyectos publicos generalmente son financiados con recursos
del Estado solo siendo necesaria la presentacion y aprobacién del mismo por
parte de la Administracién Publica, en cambio el empresario privado debera
buscar fuente de financiamiento realizando un analisis de los créditos otor-
gados, las tasas de intereses, garantias y demas condiciones financieras.

3.2.2 Contratacion y negociacion:

4 1pidem
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Obtencion de oferta: es necesario un conocimiento adecuado del
mercado de equipo, materiales y servicios.
Seleccion de proveedores: Los proveedores deben cumplir con los
requisitos solicitados para la prestacion de servicios.
Contratos: generalmente se realizan contratos con precios fijos es-
tablecido el mismo de antemano.
3.2.3 Montaje de los sistemas de informacion: Se debe disefiar un
sistema de informacién que permita el control y revision de las acciones y
tomas de decisiones.
3.3 Funcionamiento u operacion: “es en la etapa donde se produce
la mayor inversion, donde todos los recursos son orientados hacia la produc-

cién de un bien o la prestaciéon de un servicio™.

3.4 Evaluacion ex-post: la evaluacién ex-post tiene como objetivo
principal verificar los impactos y resultados de la operacion frente a lo pro-
gramado inicialmente, con el fin de guiar la formulacién y elaboracion de
nuevos proyectos.

La evaluacion ex-post se orienta al andlisis de resultados que per-
mitira mejorar la formulacion de proyectos futuros; y se puede plantear a dos
niveles:

Microeconémico, que se orientara al estudio de indicadores especi-
ficos de proyectos individuales.

Macroecondémico, que busca reflejar el impacto y los efectos de los

proyectos sobre los planes sectoriales y regionales.

4.- Equipo Profesional necesario:

Como vimos en las etapas del proyecto de inversion es necesaria la

mano de obra de gente calificada bien diferenciada en cada una de ellas,

5 Ibidem.
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esto se da principalmente en las tres primeras etapas, para la preinversion se
requiere un equipo de profesionales interdisciplinarios con el objeto de abor-
dar los diferentes estudios, y con participacion activa dependiendo de la se-
cuencia y programacion de las diferentes actividades propias de cada pro-
yecto; en efecto, dicho equipo estara integrado por economistas, administra-
dores, ingenieros, socidlogos, médicos, entre otros.

Por otro lado, la ejecucién del proyecto precisa de fuerza de trabajo
extensa y diversificada, y el concurso de especialistas en el manejo de tecno-
logias apropiadas, ademas de gestores calificados en alta gerencia.

Para la operacion del proyecto los modelos administrativos ofrecen
un elenco bien variado de posibilidades de organizacién de la empresa, en
Su tarea permanente y rutinaria de producir un bien o prestar un servicio, por
lo tanto se requiere de profesionales y auxiliares de tipo convencional, tales

como administradores, contadores, 0 expertos en finanzas.

5.- Identificacion del proyecto.

Para la eleccién de un proyecto es necesaria la identificacion de un
problema o necesidad asi como también la intencion de aprovechar una
oportunidad.

Es necesario definir la jerarquizacién de “Plan, Programa, Proyec-
to”; los planes estan compuestos de programas y que a su vez estan com-
puestos de proyectos; por eso si pude decir que “los proyectos son la unidad
operativa de los planes” o “los planes se materializan a través de los proyec-

tos”.
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PLANES, PROGRAMAS y
PROYECTOS

PLAN

PROGRAMA

PROGRAMA PROGRAMA

DE
EDUCACION

L L) L L) L L)
l PROYECTO 1 \ l PROYECTO 2 \ l PROYECTO 1 \ l PROYECTO 2 \ l PROYECTO 1 \ l PROYECTO 2 \

DE SALUD DE DEFENSA

Para la identificacion del proyecto es necesario:
5.1 Descripcion del problema: para describir el problema se deben
incluir algunos de los siguientes aspectos:
v’ ¢ Existe el problema?
v’ ¢ Cual es el problema?
v ¢ Cuales son los elementos esenciales del problema?
v' Descripcion del problema
v Aspectos sociales, politicos, econémicos relacionados con
el problema
v’ Localizacion de la poblacion afectada
v' Antecedentes sobre posibles soluciones planteadas para
resolver el problema
v Causas del problema
v' Consecuencias que actualmente genera el problema

v ¢ Cual es la magnitud actual del problema?
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v ¢Se cuanta con la informacion adecuada para ser un es-
tudio del problema?

v ¢ Cuales son las principales dificultades para enfrentar el
problema?

5.2 Diagnostico: tiene dos propoésitos:

v' La descripcion: caracterizacion del problema, su inciden-
cia y la poblacién objetivo.

v La explicacion: estructura casual de variables o sistemas
que determinan el problema.

5.3 Situacién actual y su evolucion: descripcion de las principales
acciones que se deben realizar para solucionar el problema o necesidad, una
vez descriptas se debe informar la situacién actual.

5.4 Poblacion afectada: se distingue entre:

v Poblacion de referencia: corresponde a una medida de la
poblacién global.

v Poblacion afectada: es una medida de la poblacion de re-
ferencia que requiere del proyecto para solucionar el problema.

5.5 Zona de influencia: se debe describir la zona geogréfica afecta-
da por el problema.

Cuantificacion de la necesidad: se refiere a:

v’ La calidad de los bienes y servicios ya producidos.

v' Eficiencia en la produccién de bienes y servicios.

v’ La necesidad de reponer los insumos, maquinarias o
equipos para continuar con la produccion.

5.6 Objetivo general: es el mas amplio que puede ser de desarrollo
nacional, regional o local al cual contribuye el proyecto.

5.7 Objetivo especifico: son las soluciones concretas que debe al-

canzar el proyecto en un tiempo determinado.
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6.- El Mercado

El andlisis de mercado permite el estudio de algunas variables so-
ciales y econdmicas tales como el crecimiento de la poblacion, los niveles de
los ingresos de los mismos, precio de los bienes complementarios, tarifas o
subsidios q posee la actividad, habitos de consumo y politicas de gobierno.
En fin se trata de la recopilacion de datos para determinar si es conveniente
o no la realizacién del proyecto.

También se va a necesitar el &mbito del mercado, ya sea local, re-
gional, nacional o exterior.

El estudio del mercado comprende los siguientes elementos:

Identificacion del bien o servicio.

Demanda

Oferta

Precio

Comercializacion.

6.1 Identificacion del bien o servicio: en funcién de las necesidades
a satisfacer u oportunidades a aprovechar se va a determinar el bien a pro-
ducir o el servicio a prestar teniendo en cuenta el uso del bien o servicio, los
usuarios, el mercado en donde se lo va a insertar, los consumidores en fun-
cion de sus preferencias, el aspecto (tamafio, color, forma, envase, etc) el
costo de produccion y precio de venta, los competidores, los sustitutos, el
precio de los lideres en el mercado, la ubicacién geografica de la planta, el
traslado, la materia prima e insumos para la produccion, la legislacion aplica-

ble o marco legal de referencia ya la publicidad.
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6.2 Demanda: “la DEMANDA es el proceso mediante el cual se lo-
gran determinar las condiciones que afectan el consumo de los bienes y ser-
vicios.”®

El estudio de la demanda se basa en:

6.2.1 Objeto: en un proyecto privado, en necesario analizar el com-
portamiento actual y futuro, el ingreso en funcién del tiempo y la capacidad
de pago de los consumidores. En un proyecto social las estimaciones se
orientan hacia las necesidades colectivas tengan o no respaldo econémico.

6.2.2 Variables: el nivel de ingreso de los consumidores, el patron
de gasto, la tasa de crecimiento de la poblacién, el comportamiento de los
precios de los bienes sustitutos como de los complementarios, preferencia de
los consumidores y las acciones de los entes gubernamentales.

6.2.3 Area de mercado: se trata de explicar las caracteristicas ge-
nerales que difieren y limitan el mercado que sera atendido mediante los bie-
nes o servicios a ofrecer.

El area de mercado hace referencia a tres puntos:

La poblacion; tamafio, tasa de crecimiento, proceso de moviliza-
cidn, su estructura.

Ingreso; nivel actual de ingreso de la poblacién, tasa de crecimiento
de los ingresos.

Zona de influencia; el analisis se debe restringir a una zona geogra-
fica determinada en donde se estudiaran las caracteristicas de los consumi-
dores.

6.2.4 Comportamiento histérico: realizar un analisis de del creci-
miento de la demanda de los bienes sustitutos y complementarios a través
de estadisticas para determinar las preferencias de los consumidores, sire

como base para la proyeccion de la demanda.

® Ibidem, pag. 96
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6.2.5 Caracteristicas tedricas de la demanda: la demanda es la re-
lacion de casualidad entre el precio de un bien y la cantidad demandada, asi
como también otras variables tales como; los ingresos, los habitos de los po-
tenciales consumidores, el precio de los bienes sustitutos.

La ecuacion seria: P=f(q1, g2, 1)

P= precio

Q1= cantidad demandada del bien o servicio

Q2= cantidad demandada de bienes sustitutos

I= nivel de ingreso

4 AN

\

2 \

1 \

0 10 20 30 40 50 60
CANTIDAD

PRECIO
w

Estimacion de la demanda futura: asi como es importante determi-
nar la evolucion histérica de la demanda es necesaria la proyeccion futura de
la misma, esta se puede realizar a través de estudios de la tasa de creci-
miento de la poblacion, sus preferencias y el avance tecnolégico. Se la pue-
de realizar en base al comportamiento histérico.

6.3 Oferta: no es facil determinar la oferta de los bienes o servicios
ya que esta informacion esta principalmente en manos de la competencia

gue por obvias razones no la va a proporcionar aunque a través de meca-
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nismos indirecto se la puede llegar a obtener, como ser las empresas que

quieren ingresar en el mercado o si se trata de un monopolio o un oligopolio.

En el estudio de la oferta vamos a tener en cuenta los siguientes

elementos:

6.3.1 Listado de proveedores: tener en cuenta la siguiente lista de

caracteristicas:

v" Nombre de la empresa

v’ Caracteristicas de su produccion (artesanal o industrial)

v Capacidad instalada

v
v
v
v
v
v
de comercializacion
v
v
do)
v

v
v

Capacidad utilizada
Estructura de costos y precios
Participacion en el mercado
Sistema de comercializacion
Planes de expansion

Sistema de ventas (crédito o contado) y canales

Localizacion

Fuentes de abastecimiento (nacional o importa-

Volumen y origen de las importaciones
Volumen y destino de las exportaciones
Existencia de contrabando

6.3.2 Régimen de mercado: Se debe determinar si el mercado se

trata de un monopolio, oligopolio, competencia perfecta o alguna otra situa-

cion.

6.3.3 Régimen de mercado de insumos: se debe determinar si el

mercado proveedor de insumos se trata de un monopolio, oligopolio o com-

petencia perfecta.
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6.3.4 Proyeccion de la oferta: para el analisis de la oferta se siguen
las mismas pautas de manejo de la informacién estadistica anotadas para la
demanda, dado que se realiza el estudio historico, actual y futuro con el pro-
posito de verificar la cantidad de bienes y servicios que se han ofrecido y se
estan ofreciendo, y la cantidad que se ofreceran, asi como las circunstancias
de precio y calidad en que se realiza dicha oferta.

6.3.5 Demanda vs Oferta: la comparacion de la demanda efectiva
con la oferta proyectada nos permite tener un primer acercamiento de la de-
manda insatisfecha. Existird demanda insatisfecha cuando la demanda de-
tectada en el mercado no esté suficientemente atendida. Al contrario se pue-
de decir que la demanda esta cubierta cuando los consumidores consiguen
los bienes o servicios en las cantidades que lo requieren al precio que estan
dispuestos a pagar por ellos.

6.4 Los precios: las empresas fijaran precios para sus bienes te-
niendo en cuenta ciertas consideraciones en torno a los costos, a la deman-
da y al mercado, y dentro del marco de lo politico como de las conveniencias
tanto de tipo econémico como social.

Algunas de las modalidades para determinar el precio son:

6.4.1 Precios determinados por la estructura de la empresa: los
precios son determinados en funcién de los costos en los que incurre la em-
presa, es por eso que es necesario tener en cuanta tanto los costos explici-
tos como los de oportunidad, hay que tener perfectamente determinados los
costos fijos y variables.

El precio se estima teniendo en cuenta una meta fija basada en el
nivel de ingresos. En efecto, se coloca un nivel de precios tal que permita
esperar un retorno previamente especificado, sobre los costos totales calcu-
lados para un nivel estipulado de ventas. Como se puede observar esta téc-
nica esta basada y depende exclusivamente en la estimacion del nivel de

ventas, pues si estas estan por debajo de lo estimado no se alcanza la meta,
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pero si por el contrario las ventas superan el estimativo la meta es superada
en forma significativa.

Una segunda modalidad es cuando el precio se estima segun un
porcentaje de recargo en los costos. Este criterio esta condicionado al calcu-
lo de los margenes de comercializacion que veremos en detalle mas adelan-
te, pero para los actuales propositos es suficiente decir que es la diferencia
entre los precios de venta y los costos de operacion.

6.4.2 Los precios fijados por el mercado: En este caso los precios
son fijados por la demanda, en este caso si la demanda es alta, los precios
seran altos y cuando esta es débil, los precios seran mas bajos.

6.4.3 Fijacion de precios en base a la competencia: Teniendo en
cuenta el comportamiento historico de los precios, podemos plantear adicio-
nalmente algunas hipotesis sobre su evolucion futura. De todos modos, el
precio (o tarifa), que los empresarios (privados o publicos) conocen, es una
decision estratégica, se trata de un asunto importante para la empresa. Asig-
nar un precio mas proximo o mas alejado de los costos de produccién tiene
mucho que ver con la estructura de mercado, el tipo de produccién y los ob-
jetivos de la empresa. Tal como lo anotamos anteriormente, después de es-
tablecer la estructura productiva de la empresa se asignha un porcentaje so-
bre los costos o se fija el nivel de beneficios que se pretende alcanzar, te-
niendo en cuenta la estimacion de los niveles de ventas.

6.4.4 Fijacion de precios politicos: Los precios suelen ser fijados,
también, teniendo en cuenta los establecidos por las autoridades para prote-
ger o estimular algun sector de la economia.

6.4.5 Precios vigentes en el mercado internacional: Algunos pro-
ductos importados que se mercadean a nivel doméstico, y los precios de es-
tos en los mercados internacionales, determinan criterios complementarios

para la asignacion de precios de determinados bienes o servicios.
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6.5 La comercializacién: este proceso incluye: las formas de alma-
cenamiento, los sistemas de transporte empleados, la presentacion del pro-
ducto o servicio, el crédito a los consumidores, la asistencia técnica a los
usuarios, los mecanismos de promocion y publicidad.

La importancia del estudio de comercializacion variaréa dependiendo
del producto de que se trate, si es de consumo final, intermedio o de capital.

El conocer los canales de comercializacion permite determinar el
costo agregado al producto por efecto de su distribucion.

6.5.1 Estructura de los canales de comercializacion: Es necesario
conocer la relaciéon existente entre los productores, los intermediarios y los
consumidores finales Esto es lo que se llama la estructura de los canales y
toma diversas formas en funcion de las condiciones de cada mercado:

v Relacion directa entre productor y consumidor.

v' Del productor al mayorista y este al consumidor

v Del productor al mayorista, de este al minorista y luego al
consumidor final.

v' Del productor al agente intermediario, de este al mayoris-
ta, de este al minorista y al consumidor final.

A grandes rasgos estos serian los canales de distribucion mas fre-
cuentes, aunque estos podrian variar con el ingreso de mas intermediarios.

6.5.2 Méargenes de comercializacion: es una medida del costo en
cada etapa del proceso, se lo podria definir como la diferencia entre el precio
que paga el consumidor y el valor que recibe el productor o la empresa de
servicio.

6.5.3 Seleccion de canales de comercializacion: En punto de parti-
da para lograr un disefio adecuado de canales de comercializacion es la
identificacion de los "segmentos” de poblacion a los cuales se quiere llegar,

vale decir la clientela potencial del proyecto.
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Presentamos a continuacién un listado de los aspectos que even-
tualmente se deben tener en cuenta para el montaje de la red de comerciali-
zacion de un bien o la prestacién de un servicio, para cualquier clase de em-
presa publica o privada.

A. Caracteristicas del consumidor

v cantidad
v dispersion geografica
v habitos y ritual de compra y consumo
B. Caracteristicas del producto o servicio.
v bien de consumo, intermedio o de capital.
v/ mantenimiento requerido
v’ precio
C. Caracteristicas requeridas por los intermediarios.
v capacidad de transporte
v/ capacidad de almacenamiento
v capacidad de promocién
v prestigio
v' relaciones comerciales
v crédito
D. Canales utilizados por la competencia.
E. Caracteristicas de la empresa
v' ubicacion
v' tamafo
v prestigio
v solvencia financiera
v politicas de comercializaciéon
F. Responsabilidad de los intermediarios participantes.
v' margenes de comercializacion.

v' formas de comercializacion.
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v’ condiciones de venta
G. Sistemas de control
v relaciones verticales
v horizontales entre canales
v" manejo de conflictos

6.5.4 Promocion y publicidad: es una gran herramienta para dar a
conocer el bien o servicio mas aun en los casos en gque exista una gran can-
tidad de proveedores,

6.5.5 Motivacion del proyecto: podemos citar algunas de las moti-
vaciones mas frecuentes que dan origen a los diferentes proyectos: por un
lado, la atencién a una demanda insatisfecha, o de una politica de sustitucién
de importaciones, o el deseo de promover exportaciones o desarrollar nue-
vos productos, o finalmente la oportunidad de aprovechar alguna condicién
favorable que presente ciertas ventajas comparativas.

6.5.6 Consideracion de la incertidumbre en la comercializacion: to-
das las actividades humanas estan cubiertas por un manto de incertidumbre
y la ejecucion de las mismas supone algun nivel de riesgo, desde luego, que
en el proceso de mercadeo de cualquier bien o servicio también se presentan
en mayor o menor grado estos fenémenos.

La magnitud del riesgo es diferente para cada uno de los agentes
que participan en el proceso de mercadeo, en efecto, las empresas que ope-
ran en el sistema tienden a transferir sus riesgos a otros agentes participan-

tes.



Capitulo Il:

Preinversion: Analisis del Mercado de la Miel

Sumario: 1. Introduccion; 2. Panorama mundial y
situacién de la produccion Argentina en el
mismo; 3. Canales de comercializacion de la
miel; 4. Principales problemas detectados:
identificacion de causas.

1.- Introduccion

Argentina es uno de los principales productores mundiales de miel,
y también uno de los principales exportadores. Sabido es que la miel argenti-
na es muy reconocida en el mundo por su calidad (caracteristicas organolép-
ticas y fisicoquimicas). Nuestro pais cuenta con singulares ventajas compara-
tivas, entre ellas una oferta floral importante, amplitud de climas para la pro-
duccidn, vastas extensiones incontaminadas donde prospera flora autdctona,

entre otras.

2.- Panorama mundial y situacion de la produccién Argentina en el
mismo.

Argentina se encuentra entre los 5 productores mundiales de miel
de abejas. Actualmente produce alrededor de 60.000 toneladas por afo. Esta
produccion se caracteriza por su diversidad y es destinada practicamente en

su totalidad a la exportacion.
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El consumo domeéstico de miel ronda 200 gr. per capita al afio,
mientras que en paises como Japon, Estados Unidos o Alemania el consumo
anual es de 1 kg. por persona. Este patron de consumo hace que cerca del

95% de la produccion local se vuelque al mercado externo.

Estructura de la produccion mundial de miel.

Argentina
10%

Turquia Otros
10%

2%

\

M China
BEEUU

M Ucrania
H Argentina
M Turquia

W Otros

Fuente: Direccion de Agro alimentos en base a FAO (Secretaria de Agricultura, Ganaderia y

Pesca de la Nacion).
Sector externo: Si bien el principal producto exportado es la miel a

granel (98%), también se venden otros productos derivados tales como ce-

ras, miel fraccionada, propdleos y también material vivo.

Exportaciones de miel en 2011.

Miles de USS | Participacion en % | Toneladas
Abejas 228 0,10 0,20
Ceras 2.916 1,29 572
Miel a granel 222.496 98,28 72.074
Miel fraccionada 733 0,32 202
Propoleos 15 0,01 0,40
Total 226.388 100 72.849

Fuente: Direccién de Agro alimentos en base a FAO (Secretaria de Agricultura, Ganaderia y

Pesca de la Nacién).
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El valor promedio de la exportacion de la miel a granel local se ha
ido incrementando en el ultimo tiempo llegando en el afio 2011 a U$S
FOB/Ton. 3,0 mil.

En la ultima década las ventas externas del sector apicola en su
conjunto y de la miel a granel crecieron respectivamente un 210 % y un 216
%. Esto, en linea con la dinamica del mercado internacional, ubica el pais
entre los principales exportadores del mundo.

Actualmente, el principal exportador de miel es China (14%), escol-
tada por Argentina, que aporta el 13% del total mundial. Alemania, México y

Espafia las siguen por participaciones del 8% y 6% respectivamente.

Principales exportadores mundiales.
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Fuente: Direccién de Agro alimentos en base a FAO (Secretaria de Agricultura, Ganaderia y

Pesca de la Nacién).

Destinos de Exportaciéon: Actualmente, entre los principales desti-
nos de exportacion se destacan EEUU (50% del total), Alemania (20%), Italia
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(7%), Francia (7%) y Japon (4%), lo que guarda correlacion con la estructura

que caracteriza el mercado a nivel mundial.

Principales destinos de exportacion:

Japon

Fancia
7%

Italia
7%

Fuente: Direccion de Agro alimentos en base a FAO (Secretaria de Agricultura, Ganaderia y

Pesca de la Nacion).

En los dltimos afios las estadisticas muestran que los porcentajes
de las exportaciones chinas vienen disminuyendo debido al aumento del
consumo interno y a la mayor demanda para aplicaciones farmacéuticas
causando en consecuencia un impacto favorable para nuestras exportacio-
nes.

Sector Interno: Si bien un 50% de la produccion se concentra en la
provincia de Buenos Aires, existen otros polos productivos en Santiago del
Estero, Misiones, Tucuman, Chubut, Neuquén, Cérdoba, Entre Rios, La
Pampa y Santa Fe.

Desde el punto de vista apicola, Argentina, puede dividirse en 9

grandes zonas, con diferentes caracteristicas agroclimaticas y de vegetacion.
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El siguiente mapa, actualizado conjuntamente por el INTA y la SA-
GPyA presenta las regiones apicolas argentinas.

Fuente: Direccion de Agro alimentos en base a FAO (Secretaria de Agricultura, Ganaderia y

Pesca de la Nacion).

3.- CANALES DE COMERCIALIZACION DE LA MIEL

a) MERCADO INTERNO

En lo que se refiere al mercado interno, cabe la posibilidad de co-
mercializar la miel a la industria directamente, a fraccionadores o, precisa-

mente, a acopiadores. La proporcion destinada a la industria (panificadoras,
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cosmeéticas, golosinas, entre otras) es poco significativa y generalmente son
mieles de inferior calidad.

Otra forma de comercializacion, y de la cual se tienen pocos datos
ciertos a consecuencia de la informalidad del sector, es la venta directa al
consumidor de miel fraccionada y sin marca. Los controles son escasos 0
inexistentes, lo que imposibilita tener registros ciertos. En resumen, el es-

guema es el siguiente:

ESQUEMA CANALES DE COMERCIALIZACION MERCADO INTERNO

Industria - Consumidor
Consumidor « Productor # Acopiador # Industria
Fraccionador - Consumidor

b) MERCADO EXTERNO

Cuando el destino es el mercado externo, o se lo hace a traves de
acopiadores/exportadores, o bien de forma directa. La Unica condicién es
gue la miel sea extraida en salas de extraccion habilitadas por SENASA. Es-
ta exigencia legal, y los consiguientes elevados costos iniciales de instalacion
de una sala de extraccién habilitada, hacen que la extraccion se concentre
en un numero sensiblemente menor al de productores.

Respecto de los acopiadores, generalmente son productores o co-
merciantes que se encuentran afincados en localidades cercanas a las zonas
productivas y que luego canalizan sus ventas a los mercados internos o ex-
ternos. También, pero en menor medida, existe exportacion de miel fraccio-

nada realizada generalmente por las mismas compaiiias fraccionadoras.
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Sintetizando, nos encontramos refiriéndonos a la comercializacion

con destino internacional, con un esquema del siguiente tipo:

ESQUEMA CANALES DE COMERCIALIZACION MERCADO EXTERNO

Fraccionador

T

Exportador « Productor - Acopiador (Exportador)

Mercados
Internacionales

4.- PRINCIPALES PROBLEMAS DETECTADOS. IDENTIFICACION DE
CAUSAS

De acuerdo a los datos presentados, queda muy claro que si tuvié-
ramos que caracterizar el mercado de la miel en Argentina, el mismo presen-
ta una estructura asimilable a la del oligopsonio (una de las estructuras de
mercado que nos ensefia la microeconomia); es decir un gran nimero de
productores con escasa participacion individual (oferta) y una gran parte de
la produccion adquirida por un reducido nimero de acopiadores y exportado-
res (demanda). Esto hace que la posicion dominante sea la de la demanda,
quedando la oferta (los productores) con un muy bajo poder de negociacion.

No es un dato menor que, y es precisamente una parte importante
del problema, que el destino principal de la miel es el mercado externo
(98%), con muy reducido mercado de consumo interno. Un par de datos re-
flejan la concentracion por el lado de la demanda: si bien son alrededor de
150 las firmas exportadoras, entre las 10 primeras realizan cerca del 60% de
las exportaciones y sélo las 5 primeras representan un 45% de las ventas al

exterior.
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En sintesis: pocas alternativas para comercializar la produccion,
con las consecuencias sobre los precios y la rentabilidad para los producto-
res. Quiza lo que para otros mercados representa una panacea y una impor-
tante oportunidad (el mercado de exportacion) para los productores de miel
se transforma hoy en una dificultad, toda vez que son pocos los canales por
donde comercializar su produccion. Si tuviéramos que puntualizar los pro-
blemas detectados podemos precisar:

v' Posicién dominante por parte ciertos miembros de la ca-
dena de comercializacion (acopiadores y exportadores)

v' Mayoria de productores pequefios, poco integrados y po-
co influyentes en el canal.

v' Consumo interno de bajo nivel (consumo per capita infe-
rior a 200 gr. por afio)

v" Precios internacionales fluctuantes

Cada uno de estos problemas, responde sin duda a diversas cau-
sas, que debemos identificar si queremos atacarlas de forma puntual. Sin
embargo veremos gue todas las causas tienen una gran interrelacion.

A que se debe que los acopiadores y exportadores detenten la
posicion dominante? Principalmente a que son pocos, mientras que los pro-
ductores son muchos, pero en su inmensa mayoria de baja escala, con lo
qgue cada uno individualmente no resulta influyente en el mercado. Desde
esta Optica deberiamos apuntar a mejorar la relacion de negociacion produc-
tor-acopiador-exportador.

A que se debe que los productores estén poco integrados? A que
son de baja escala y no encuentran (¢,0 no perciben?) incentivos para inte-
grarse. Su trabajo individual atenta contra el poder que pueden ejercer en la
cadena comercial.

¢ Por qué el consumo interno de miel es tan bajo en Argentina? Es-

ta es quiza una pregunta cuya busqueda de respuestas da para todo un tra-
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bajo de investigacion, por ahora lo importante es comprender que las conse-
cuencias del bajo consumo interno, reducen las posibilidades comerciales de
los productores, “obligandolos” a vender su produccion hacia el mercado ex-
terno, y generalmente por los canales tradicionales (acopiadores, exportado-
res) aumentando el poder negociador de estos ultimos.

¢, Qué podemos precisar en cuanto a los vaivenes de los precios?
Convengamos que los precios son funciones de la oferta y la demanda, y
resulta muy dificil ir en contra de dichas fuerzas, sobre todo cuando se trata
de productos de las caracteristicas del commodity. Nuestras exportaciones
son principalmente de miel a granel y desde ese punto de vista somos sim-
ples tomadores de precios. Solo es posible escapar a dicha situacion me-
diante productos con valor agregado, con caracteristicas especiales e identi-
ficables mediante marca y/o sello de calidad, es decir aquellos productos que
conocemos como especialidades. Esto es posible con la miel, pero no es el

anico camino posible.



CAPITULO [lI

Ejecucion: Conceptos generales del sistema colmena y su rela-

cidn con el ambiente (Introduccién al Proceso Productivo)

Sumario: 1. Esquema de la produccion apicola, 2.
¢ Qué es una Colonia?, 3. Caracteristicas de
los Individuos que la componen , 4. Construc-
cion y Estructura del Nido, 5. La Colonia y el
ambiente: La Polinizacion. 6. Construccion de
la Colmena para Produccion: La Colmena es-
tandar tipo Langstroth,

1.- Esquema general de la produccién apicola

Insumos
Asociaciones de pequefos v
Apicultores Mercado
Apicultor
empresario !
Producto
Habitacion .
Ambiente Manejo

Colonia L

Colmena Apiario

Fuente: Manual de Apicultura para Ambientes Subtropicales.
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Antes de comenzar a producir miel debemos conocer y entender
como funcionan las colmenas para poder manejarlas de manera adecuada y
obtener de ellas la mayor cantidad de productos con la mejor calidad posible,

es decir lograr una produccion eficiente.

2.- ¢Qué es una Colonia?

La COLONIA se define como “un conjunto de insectos que viven en
un nido comun (que ellos construyen) y que trabajan juntos para satisfacer
sus necesidades y asegurar su supervivencia”’, funcionando como un verda-
dero ORGANISMO. Decimos que funciona como tal ya es capaz de regular
su temperatura interna, controlar el nivel de humedad y la concentracion de
oxigeno dentro de la colmena, posee un comportamiento higiénico que le
permite mantenerse sanay

un olor distintivo que las diferencia de otras colonias (sirve para

orientar el regreso a la colmena y bloquear la entrada de extrafios).

3.- Caracteristicas de los Individuos que la componen

La colonia es una unidad bien organizada y conviven en ella tres ti-

pos de abejas:

1) Reina
2) Obreras

3) Zanganos

La reina: Solo hay una por colmena, su

huevo es fertilizado y se coloca en una celda

" DINI, Ceciliay BEDASCARRASBURE, Enrique, Manual de apicultura para ambientes subtropica-
les (Tucuman, Argentina afio 2.011) pag. 29.
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sustancias producidas por glandulas mandibulares e hipofaringeas mas
agregado de azucares. Su principal trabajo es fecundarse y poner huevos
durante toda su vida, su cuerpo esta adaptado para esta tarea, las mas acti-
vas pueden poner entre 1.500-2.000 huevos por dia y esta capacidad suele
disminuir después del primer afio Otra tarea importante es el control del
comportamiento del resto de los individuos de la colmena, esto lo hace a tra-
vés de las “feromonas”:
1) Evita que las obreras construyan nuevas celdas reales.
2) Evita que las obreras desarrollen su capacidad poner
huevos.
3) Atrae los machos durante el vuelo de fecundacion.
4) Regula la vida media y actividad de pecoreo de las obre-
ras.
5) Determina la identidad de la colonia.

La reina es la madre de cada abeja en la colmena y las caracteristi-
cas de la colonia dependen de ella, ES EL ELEMENTO FUNDAMENTAL, ya
gue de ella depende el desarrollo, sanidad y produccion de nuestras colme-
nas.

Las obreras: La mayoria
de los individuos de una colonia
son obreras (entre 30-40.000 en
épocas de maxima poblacién y
500-12.000 en el invierno para

zonas templadas), nacen de un

huevo fertilizado colocado en cel-
das pequefias, se alimentan de Jalea Real durante los 3 primeros dias de
vida y luego su dieta consiste en una combinacion de polen y miel. Es mas
pequefia que el resto de los individuos de la colonia, poseen en sus patas

traseras una adaptacion para transportar polen y un aguijén puntiagudo para
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defender la colonia cuando sea necesario. Viven un promedio de 35 dias en
regiones de clima templado en épocas de mucha actividad y su vida se ex-
tiende a 5 0 6 meses en épocas invernales ya que vuelan menos.

Las obreras realizan todas las actividades dentro de la colmena,
excepto poner huevos, poseen para esto todas herramientas corporales y
glandulas necesarias. Sus tareas estan organizadas dentro de la colonia a
través de un sistema de DIVISION DEL TRABAJO sin el cual no seria posible
su supervivencia y desarrollo y consisten en:

1) Nodrizas: construyen y reparan celdas para albergar a las larvas,
se encargan de su alimentacion y cuidado, ademas de mantener la higiene,
temperatura y humedad adecuada dentro de la colonia. Esta es la primer ta-
rea que realizan las abejas en sus 2 0 3 primeras semanas de vida.

2) Guardianas: controlan la entrada de todos los individuos paran-
dose en la piquera, atacan a insectos y otras abejas extrafias a su propia co-
lonia . ElI promedio de vida para desarrollar esta funcidon es de tres semanas,
ya que en este momento de su vida la abeja cuenta con las mas altas con-
centraciones de feromonas de alarma y veneno. Las guardianas desempe-
flan su funcién durante pocos dias; y muchas obreras pasaran a trabajar al
acampo sin desempefar este trabajo.

3) Pecoreadoras: recolectan néctar, polen, agua y propéleos para
la colmena; se inician en esta tarea a través de vuelos de iniciacion. El tiem-
po dedicado a esta tarea dependera de las necesidades de la colonia y dis-
ponibilidad de recursos.

5) Exploradoras: solo son afectadas a esta tarea alrededor de un
5% de las obreras de la colonia, su tarea consiste en investigar las flores
evaluando su utilidad de acuerdo a la concentracion de azucar en el néctar,
cantidad de néctar que producen y cantidad de plantas presentes. Este sis-
tema asegura un uso mas eficiente de la energia, evitando vuelos inutiles

sobre todo cuando el alimento es escaso.
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Los zanganos: Su unica fun-
cion es fecundar a la reina por lo cual
encontramos que el numero de zanga-
nos en la colonia es muy pequefio. En
épocas de maxima poblacion podemos
encontrar ente 500-1.000 zanganos,

- mientras que en la época invernal estos
individuos desaparecen, nacen de huevos no fertilizados que se colocan en
celdas grandes, se alimentan de Jalea Real durante los tres primeros dias de
vida, luego su dieta consiste en una mezcla de polen y miel. Su primer vuelo
ocurre alrededor de 6 a 8 dias de vida, vuelan cuando el tiempo es calido y
no hay casi viento, el vuelo de orientacion dura 15 minutos, mientras que el
de fecundacion puede durar hasta 1 hora. Al final de la temporada las obre-
ras eliminan a los zanganos, no le permiten el ingreso a la colmena y los
zanganos al no tener capacidad de pecorear mueren a los pocos dias.

Las abejas pasan de huevos a adultos atravesando cuatro etapas

en su vida:
Etapa de HUEVO Etapa de LARVA Etapa de ADULTO
;" “tﬂ"ﬁ"*’ﬁfﬁv 8 o ”“. = =

o

—

3

Fijado a la base de la celda At\r‘nf ntla::lias y;to £ obtrzras. Tei - i Reina: 16 dfas.
por una sustancia gelatinosa. inalge esccsdco €j€ su propio capulio. Zangano: 24 dias.
las obreras operculan la celda. Obrera: 21 dias.
3dias Hembras: 8 a 9 dias - Machos: 10 dias

Fuente: Manual de Apicultura para Ambientes Subtropicales.
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4.- Construccion y Estructura del Nido

Construyendo el nido

Las abejas pasan la mayor parte de su vida dentro del nido, por ello
disefian su “casa” de tal manera que se adapte a las necesidades de la colo-
nia, es decir a las actividades que las abejas desarrollan en ella. El panal es
en si mismo una maravilla de la arquitectura animal. Consiste en un arreglo
regular de celdas hexagonales, ordenados en series paralelas construidas
enteramente en cera producida por las mismas abejas. Cada panal se cons-
truye a una distancia precisa de su vecino.

En el panal podemos encontrar tres tipos de celdas:

# Hexagonales pequefas (son usadas para la cria de obre-
ras y almacenamiento de polen y miel)

# Hexagonales grandes (son usadas para la cria de zanga-
nos y el almacenamiento de polen y miel)

# Conicas y alargadas, que cuelgan del borde del panal y se
usan solamente para criar reinas. Se hallan en la colmena cuando la
colonia se prepara para enjambrar o pretende cambiar su reina.

La forma hexagonal
en las celdas fue una sabia
eleccién de la naturaleza, ya
gue permiten aprovechar el
espacio al maximo, obtenien-

do el maximo ndmero de cel-

das por unidad de superficie.
Las celdas son construidas
con una inclinacion de 13° desde la base a la abertura, para evitar que la
miel se deslice. Una vez que las celdas se llenan, las abejas las operculan.
Es plano en las celdas que contienen crias de obreras o miel. Son de forma

abovedada en las celdas de zanganos y cénicas en las celdas destinadas a
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crias de reinas. Las celdas destinadas a polen no son operculadas. El tama-
o de las celdas es de aproximadamente 4,6 mm y crecen a medida que la
colonia lo hace hasta llegar a 4,8-4,9 mm, en construcciones naturales la

construccion del panal se completa en 45 dias aproximadamente.

Las abejas producen cera para la construccion del nido/panal, las
placas de cera son removidas desde su abdomen pasan por sus patas delan-
teras y se mezclan con saliva para darle la consistencia adecuada para ser
moldeadas, las obreras se cuelgan formando un racimo que mantiene una
temperatura de aproximadamente 35°, éptima para la secrecion y manipula-
cion de la cera.

Las abejas tropicales de Sudamérica construyen nidos mas peque-
fios que los estandares (42 litros — abejas de clima templado), en promedio
hablamos de 22 litros y generalmente sus nidos cuelgan de ramas o rocas.

La construccién comienza desde el techo o un costado del panal,
formando 2 o 3 secciones que luego son unidas entre si. Si bien todo el pa-
nal estd construido enteramente en CERA, las abejas utilizan otras sustan-
cias como propoleos y resinas para el armado del nido.

El propoleo “es una sustancia gomosa y resinosa, que no es produ-
cida por las abejas, sino que es extraida de brotes y yemas de una gran va-
riedad de plantas™. Las abejas lo extraen durante el pecoreo y lo depositan
en los lugares que la colonia necesite por ejemplo: tapar agujeros y rajaduras
del nido, reforzar las bases de la colmena, embalsamar intrusos que han sido
muertos pero son demasiado pesados para transportarlos afuera del nido, lo
hacen para preparar el nido (reparaciones) para el receso invernal. Los pro-
poleos tienen propiedades antibacterianas y anti fungicas por lo que también

protegen al nido de infecciones.

8 Ibidem, pag. 83
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;Cbmo se organiza el Panal?

o La MIEL es almacenada en la parte superior del nido.

o En la parte central encontramos el POLEN, colocado cerca
del nido para que sea de facil acceso a las abejas nodrizas.

o La CRIA permanece en las zonas mas bajas, para su mejor
proteccion.

o Las CELDAS para ZANGANOS estan agrupadas en los bor-
des del panal.

o Las CELAS REALES, si las hay, se encuentran generalmen-
te en la parte superior de los panales o en grietas de la superfi-

cie del pana

MIEL
POLEN
CRIA

1

o |
Lo o |
||

Tanto la eleccion del lugar como la construccion del nido tienen re-

lacién con la vida y la eficiencia de las abejas.

5.- La Coloniay el Ambiente: La Polinizacion

Las abejas se relacionan con el ambiente que las rodea, extraen de
las flores el néctar y el polen y a cambio prestan el servicio de POLINIZA-
CION.
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POLINIZACION: Las abejas
colaboran con los agricultores Favore-
ciendo la fecundacion de las flores de
diferentes especies de importancia eco-
ndémica. En su trabajo de recoleccién de

alimentos, trasladan los granos de polen

desde las anteras (6rgano masculino de
la flor) hacia los 6rganos femeninos de otra planta de la misma especie, facili-
tando asi la formacion de semillas y frutos. Esto resulta sumamente benefi-
cioso para el agricultor, por lo que en otros paises como los EE.UU. el servi-
cio de polinizacién es la principal fuente de ingresos para muchos apiculto-
res. En algunas regiones de nuestro pais, existen apicultores especializados
que prestan el servicio de polinizacion de cultivos como girasol, frutales, fo-
rrajeras y especies horticolas entre otras.
El hombre, al intervenir en esta relacion, de la mera adecuada,
puede terminar obteniendo BENEFICIOS DE FLORES Y ABEJAS.

6.- Construccién de colmena para produccion: La Colmena Estandar

Se busco la forma de obtener los productos que ofrecian las abejas
sin destruir su nido, teniendo en cuenta las caracteristicas vistas anterior-
mente de la construccién del nido natural, construyo la COLMENA. Llama-
mos colmena a la Colonia de abejas colocadas dentro del material ideado
por el hombre.

De esta forma como observamos en la figura del punto 4 se coloca
en la parte inferior la cria, rodeada de depdsitos de polen y hacia el exterior
la miel, replicando la organizacion de las abejas en las colmenas construidas
por ellas en la naturaleza.

Para su construccion el hombre tuvo en cuenta las necesidades de

las abejas y las necesidades del apicultor:
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Necesidades de las abejas en cuanto al material:
1) Colmena en produccion: favorecer el desarrollo de la

colonia, permitiéndoles a las abejas el control de la temperatura,
humedad y aireacion de la colmena.

2) Colmena en receso invernal: permitir mantener

reservas adecuadas, oxigenacién y mantenimiento de temperatura
de la “bola invernal”, eliminar la humedad excedente. Cada abeja
no regula su temperatura, lo hacen de manera conjunta toda la

colmena formando lo que se llama “bola invernal”.

Necesidades del apicultor:
1) Manejo a escala humana: manejarse con sus manos, su
fuerza muscular y algunos implementos simples.
2) Manejo simple de los excedentes: transporte y extraccion.
3) Manejo simple de la colmena: facilitar la reposicion, ex-

traccion, agregado y particion.

El material més utilizado es la MADERA, ya que este material satis-
face los requerimientos de: aislamiento térmico adecuado, permeabilidad,

liviandad y resistencia a los golpes.

COLMENA ESTANDART TIPO LANGSTROTH

“‘En 1.851 el reverendo Langstroth desarrollo, a partir de sus obser-
vaciones una colmena con partes méviles que determino una nueva era de la
apicultura. Langstroth observo que existia un espacio minimo de separaciéon
entre los panales construidos y lo llamo: Espacio de las abejas o pasillo de
las abejas. La distancia entre panales, determinada por el espacio abeja,
permite el adecuado mantenimiento de la temperatura dentro del nido de cria

y la correcta regulacién de la humedad durante la maduracién de la miel. Si
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dejamos pasillos cuyas medidas estén comprendidas entre determinados
valores, la abeja los reconoce como pasos naturales y no construye ni sella.”

La colmena esta constituida por cuadros (cajon de 4 caras, forman-
do angulos de 90°), un conjunto de cuadros rectangulares, que la colmena
trabaja cada uno independientemente de los demas y del cajon. Las abejas
colocan cera, polen, miel y cria en estos cuadros trabajandolos cara por cara.
De esta manera el apicultor manejar toda combinacion posible de cera, miel,
polen, cria y abejas, manipulando cuadros.

A partir de estos descubrimientos Langstroth ideo la colmena que
hoy es el modelo més utilizado en Argentina y en el mundo, considerada la
colmena estandar.

Elementos de la colmena:

1) PISO: cierre inferior del cajon, que deja una abertura de en-
trada y salida de abejas llamada piquera.

2) TECHO: cierre superior que evita escapes de aire y protege
del sol y la lluvia.

3) ALZAS: los cajones que contienen en su interior cuadros o
marcos sobre los que las abejas labran los panales. En general la prime-
ra alza es llamada camara de cria y el resto de los cajones reciben el
nombre de alzas melarias. Por superposicion o retiro de estos cajones la
colmena crece o decrece.

Segun la altura de las alzas, se habla de:
a) ALZA: en la colmena Langstroth tiene una altura de

24,2 cm.

b) MEDIA ALZA: mide 14,5 cm, y se difundié como alza
melaria, tiene algunas ventajas:
# Menor peso

# Facil desabejado

° Ibidem, pag. 55
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# Mejor aprovechamiento de la madera
# Mayor durabilidad, ya que se comporta mejor en las
maniobras de cosecha, trasporte y extraccion.

# Mayor eficiencia del proceso de extraccion.

La colmena standart esta disefiada para que cada cajon contenga
10 cuadros y de esa manera la distancia entre un panal y otro sera exacta-
mente “espacio de la abeja”. Esto debe ser asi en la camara de crias, pero
en las alzas melarias, pueden colocarse 9 cuadros, facilitando el desopercu-
lado en el momento de la extraccion.

Las hojas de cera estampada se colocan en los cuadros, y las abe-
jas labran sus panales estirando la cera de la hoja y agregando cera que
ellas mismas producen. En condiciones de operculado normal, se obtiene por
cada 100kg de miel extraida 1,5 a 2 kg de cera de opérculos. Destruyendo
todo el panal, se obtienen 3 kg de cera por cada 100 kg de miel.

Para una correcta colocacion de la cera estampada debe hacerse
un buen alambrado de cuadros, para ello los agujeros de los parantes (pale-
tas) deben ser ojalillados, deben estar bien alineados para que la hoja de
cera se asiente en los alambres en forma pareja y sin formar pliegues por
altimo los alambres deben tensarse.

Se la puede fijar soldandola con cera fundida en el caso en que los
cabezales tengan ranura para calzar la hoja de cera, o bien si tienen contra-
marco, ajustar bien el mismo contra la hoja y clavarlo. Antes de armar las
alzas, sumergir las maderas en sustancias protectoras como aceite de lino.
El exterior de la colmena necesita mantenimiento periodico con de pintura o
aceite de lino.

El material no debe ser tratado con preservantes ni pinturas que
contengan metales pesados, dado que se contaminaria la colmena y sus

productos, afectando su calidad.
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ENTRETAPA:

se usa para aislar
la cdmara de los
efectos del calor
y del frio.

CUADROS 6 MARCOS

ALZA MELARIA:
cajones que contienen
en su interior

los cuadros para
depésito de miel.

REJILLA EXCLUIDORA:

limita el movimiento '
de lareinaala

camara de cria.

CUBREPIQUERA:
limita la abertura

de la PIQUERA, que es
la entrada y salida

CUERPO __
6 CAMARA DE CRIA

de abejas.
LARGUEROS: Sy ——— CABALLETE
sobresale de ambos
lados para que quede

un espacio entre
el piso y el cuerpo
de la colmena.

-

PISO

Fuente: Manual de Apicultura para Ambientes Subtropicales.



CAPITULO IV

Ejecucion: Etapas el proceso productivo apicola y Descripcion de

los diferentes productos a obtener de la Colmena.

Sumario: 1. Introduccién, 2.Conocer el ambiente:
Planificacion, 3. Formacion del Apiario, 4.
Practicas Comunes del Manejo, 5. Produccién
de Miel (Etapas), 6. Produccion de Propdleos
(Etapas), 7. Produccién de Material Vivo —
Ndcleos, 8. Productos de la Colmena.

1.- Introduccion

Para aprovechar los recursos racionalmente y ganar dinero el “api-
cultor productor” debe levantar la vista y mirar la actividad con los ojos de un
empresario. Para ello el primer paso serd determinar con claridad el Objetivo
de Produccion (Negocio de su Empresa), para hacer el uso mas eficiente de
los recursos que le ofrece la naturaleza. Factores a considerar para tomar
esta decision:

e Ambiente: el clima y la disponibilidad de flores en cantidad
y calidad a lo largo del afio, condicionan el desarrollo y produccién de
nuestras colmenas (que y cuanto podemos producir).

e Mercado: el tipo de producto que demanda el mercado de-

termina que nos conviene producir.
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e Posibilidades de acceso a la tecnologia y asesoramiento
técnico: conocer cual es la tecnologia que nos permite obtener mas
eficientemente el producto deseado, si la misma es accesible para
nuestra empresa, contar con la capacitacion y asistencia técnica son
elementos fundamentales para decidir un objetivo de produccion al-
canzable.

e Estructura de costos: saber cuanto nos costara obtener el
producto deseado segun la estructura de nuestra empresa, niumero de
colonias, personal, movilidad, etc.

e Recursos economicos Yy financieros: saber con qué conta-
mos, cuales son nuestros recursos nos permitira determinar si es fac-

tible lograr el objetivo de produccion propuesto.

Objetivos:

Algunos objetivos seran cumplidos en el corto plazo (primera tem-
porada); pero también es importante fijar objetivos que nos permitan proyec-
tar nuestra empresa hacia el futuro procurando un crecimiento sostenido en
el mediano y largo plazo. El Plan De Trabajo (Tareas de campo y galpén) y el
Presupuesto, Siempre deben ser realzados teniendo en cuenta el Objetivo de

Produccion.

[DEFINIR el objetivo de produccién y el resultado esperado}

PLANIFICAR las tareas

PRESUPUESTAR las necesidades

EJECUTAR el plan

-

EVALUAR los resultados

(S

Fuente: Manual de Apicultura para Ambientes Subtropicales.
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Debemos AJUSTAR LA POBLACION DE LAS COLONIAS (canti-
dad de abejas) con la DISPONIBILIDAD DE NECTAR Y POLEN del lugar
para realizar el mejor aprovechamiento.

“‘Entonces manejar un apiario significa ajustar la poblacion de las
colonias a la disponibilidad de néctar y polen de un determinado lugar a lo
largo del afio en funcion del objetivo de produccion.

Asi, con medidas de manejo logramos un mejor aprovechamiento

de los recursos florales.”10

2.- CONOCER EL AMBIENTE: PLANIFICACION

Para planificar y utilizar adecuadamente las floraciones, es necesa-
rio conocer las CURVAS DE FLORACION de nuestra zona.

“‘CURVA DE FLORACION: comportamiento floral promedio de una
zona se arma a partir de la suma de las floraciones de las distintas especies
que se encuentran en ella.”*! Si bien el NOA, como region tiene caracteristi-
cas comunes, que le permite definirse como tal, existe una gran variedad de
climas, suelo y flora, lo que hace dificil generalizar cuando se caracteriza el
ambiente. Con mayor o menor intensidad, la entrada de néctar en el NOA
ofrece un pico de produccién en la primavera, seguida por un bache impor-
tante en la mayoria de las zonas y un pequefio pico anterior al otofio, tal cual

se describe en la figura.

10 |bidem, pag. 116
1 Ibidem, pag. 95
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CURVA DE FLORACION DEL NOA

90
80

0 /\

5 / N\

o / \_/\

30 / \ / \ —Seriesl

20 / \
10 \

0 T T T T T T T T T T T T 1

O W0 0 @ ® @ @ 0O O 0 XN 0

S NN & & & S
N o & 2 N
YOV ,-\\e,@ 059 d\é{\ \e_é\ & & KOG SN SN

Fuente: Manual de Apicultura para Ambientes Subtropicales.

3.- FORMACION DEL APIARIO
Alternativas:
a- Compra de NUCLEOS (Certificados)
b-Compra de PAQUETES DE ABEJAS (Manejo
Complejo)
c- Captura de ENJAMBRES (Manejo Complejo)
d-Compra de COLMENAS POBLADAS (Forma mas

segura para la iniciacion)



Debemos definir la ubicacion (sitio donde ser& colocado el apiario)
y la disposicién (posicion que tendran las colmenas en el apiario, entre si y
con respecto al terreno).

Con respecto a la eleccion del lugar debemos tener en cuenta: en-
trada de néctar abundante, distancia a otros apiarios no menor a 3 km, bue-
nos accesos, fuentes de agua cercanas, lugar seco con buena circulacién de
aire y luz solar, zonas no inundables, lejos de lugares publicos y viviendas,
reparado de vientos predominantes (evitar efecto DERIVA), protegido de
animales, lejos de zonas donde se apliquen insecticidas.

Con respecto al apiario tener en cuenta que: la cantidad de colme-
nas a colocar estara condicionada por la superficie del terreno elegido (para
una producciéon eficiente hablamos de 40-50 colmenas), la ventilacién del
mismo (se recomienda separar las colmenas del piso, dejando circular el ai-
re, para esto se recomienda el uso de caballetes), la orientacién del apiario
(debe ser Este o Norte, favoreciendo que las abejas vuelen mas temprano en
la mafiana y trabajen hasta mas tarde al atardecer, lo cual tiene un efecto
directo en la produccion).

En ambientes calidos como el NOA es importante la sombra (evitar
que las altas temperaturas perjudiquen a la cria y hagan méas pesado nuestro
trabajo en el apiario) y evitar lugares muy hiumedos en la zona de la selva

subtropical durante el periodo de lluvias.
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¢, Como disponer las colmenas en el lugar elegido? tener en cuenta
sobre todo tres aspectos:
1) Reducir las distancias que debemos recorrer para atender
las colonias.
2) Que podamos trabajar con comodidad en el apiario

3) Evitar la deriva de una colmena a otra.

La deriva constituye un factor importante ya que: 1) Rompe el equi-
librio dentro de las colonias: algunas pierden gran cantidad de obreras peco-
readoras, debilitandose y otras se sobrepueblan de abejas. 2) Favorece el
contagio de enfermedades y 3) Conduce al pillaje. Debido a estas conse-
cuencias la deriva debe controlarse.

Las abejas siempre se orientan con respecto a la colmena y si se
cambia esta de lugar, volveran a su ubicacién anterior. Los apicultores tienen
una regla practica: “las colmenas deben ser movidas menos de un metro o
mas de tres km.”

¢De qué forma podemos distribuir las colmenas? ¢Cual controla
mas eficientemente la deriva?

1) En linea recta: es una de las formas mas comunes de dis-
tribuir las colmenas, se debe evitar ya que aumenta el efecto deriva.

2) En varias hileras sucesivas: no es conveniente, ya que fa-
vorece la deriva y mientras se trabaja en la primera hilera las colme-
nas de la siguiente hilera pueden advertir la perturbacion, haciendo
mas dificil el manejo.

3) En circulo: reduce al minimo la deriva. Las colmenas pue-
den ser colocadas hacia adentro o hacia afuera del circulo, sin embar-
go en apiarios muy numerosos se recomienda realizar dos circulos
mas pequenos.

4) Distribucion irregular: a veces las caracteristicas del lugar

de que disponemos o la presencia de arboles, no nos permite hacer
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circulos; entonces podemos disponer las colmenas en forma irregular,
aprovechando mejor la sombra y respetar las irregularidades del te-
rreno, manteniendo una distribucion que evite la deriva y facilite el

manejo.

¢A qué distancia coloco las colmenas entre si? Se considera ade-
cuado una distancia de 1,5 a 2 m entre colmenas lo que permite al apicultor
trabajar entre ellas sin dificultad.

4.- Practicas comunes de manejo

Son herramientas que, utilizadas estratégicamente, nos permitiran
lograr el objetivo de produccion:

Manejo de la disponibilidad de agua: puede resultar limitante duran-
te la época de produccion y seré necesario proveerla instalando bebederos
artificiales.

Manejo de las reservas: control de las reservas sobre todo al final
del invierno.

Estrategias de invernada: La pérdida de tiempo de las colonias en
el NOA es mas grave que en otras zonas del pais porque la entrada de néc-
tar es intensa y se corta mas abruptamente. Por eso, es tan importante reali-
zar el manejo adecuado durante el receso productivo estivo-otoial.. La esti-
mulacién de las colonias se inicia en Junio, la “invernada” hace referencia a
un periodo de receso, critico para las colonias, que puede afectar fuertemen-
te la evolucién durante la primavera siguiente condicionando incluso su su-
pervivencia. El consumo de azucar durante el receso productivo se puede
considerar entre 15-20 kg. Por colmena.

En el plan de alimentacién es necesario tener en cuenta: Definir

cantidades: de azlcar necesaria para el periodo, Presupuestar los recursos
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econdmicos necesarios para el periodo y de donde se obtendran dichos re-
cursos, Logistica de preparacion y Logistica de distribucion.

Alimentacion artificial y estimulacion: la ESTMULACION es la ali-
mentacion artificial de las colonias antes del flujo principal de néctar para que
la reina comience a aovar anticipadamente y asi aprovechar mejor la flora-
cion o lograr el desarrollo temprano de la colonia para producir material vivo.
Se calcula que es necesario comenzar con la estimulacion un mes y medio
antes del inicio del flujo de néctar en la zona. Con este lapso contemplamos
el tiempo que demora el desarrollo de 2 ciclos de cria.

¢, Cobmo se suministra el azucar? La forma mas adecuada de admi-
nistrar el azucar es con jarabe ya que tiene mayor aceptacion y se desperdi-
cia menos gue si se suministra seca. Proporciones: la preparacion para sos-
tén debe contener 66% de azlcar, para incentivarlo se requiere un jarabe
mas diluido (40/50%) para el primero la proporcién es de 2 kg de azUcar por
cada litro de agua, y para el de estimulacion, 1kg de azlcar por litro de agua.

Procedimiento: calentar el agua casi hasta el punto de hervor, apa-
gar el fuego y mientras se revuelve, ir agregando el aztcar en forma de llu-
via. Agitar manualmente o con mezcladoras si se requieren grandes volume-
nes.

¢,Con que alimentos podemos sustituir al polen? El alimento que
mejor sustituye cualitativamente al polen es la levadura de cerveza en polvo
o la lecha en polvo descremada.

¢,Como se pueden suministrar los sustitutos de polen? 3 Formas: 1)
secos, 2) liquidos: se suministra junto con el jarabe de azucar en una propor-
cion de 50 a 100 g de sustituto por L de jarabe y 3) tortas: es el modo mas
eficaz de suministrar porque las abejas lo aprovechan mejor y desperdician
menos.

Remplazo de reinas: si no contamos con un programa sistematico

de remplazo de reinas, la cantidad de colmenas improductivas se incremen-
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tara un 20% cada afo. El remplazo de reinas debe efectuarse cada afio
(cuando la postura de la reina comienza a decrecer) remplazandolas con
reinas fecundadas o celdas reales de calidad aprobada

Remplazo de panales: los panales viejos albergan material infec-
tante que afectan la cria depositada en ellos, por eso no deberia haber en la
camara de cria panales de mas de 3 afios de antigliedad, o panales pigmen-
tados (oscuros). Es conveniente cambiar anualmente el 30% de los panales
de la camara de cria.

Revisaciones sanitarias: Realizar las revisaciones sanitarias permi-
te prevenir la aparicién de enfermedades (las mas comunes: Varroa, Nose-
mosis y Loque americana - Anexo), la deteccion temprana permite controlar
con mayor facilidad cualquier problema que se suscite.

Monitoreo de niveles de varroa y nosema: permite determinar los
momentos adecuados para realizar los tratamientos en tiempo y forma, de
manera de controlar la presencia de estos parasitos en niveles no perjudicia-
les tanto para el desarrollo como para la produccién de colmenas. Las mues-
tras de conteo de nosemosis se toman en el mes de Febrero.

LA REVISION PERIODICA DE LAS COLMENAS: Una buena revi-
sacion de las colmenas no produce perturbaciones en la colonia (cada 7-9
dias). La colonia sera menos agresiva cuando la temperatura es calida y esta
juntando néctar, ya que habra muchas abejas adultas en el campo (medio-
dia), Se recomienda abrir la colmena siempre que las temperaturas superen
los 17°C. Por debajo de los 10°C, el apicultor no debe abrir la colmenas, ya
gue pone en riesgo a la colonia (la cria puede helarse).

¢, Para qué sirve revisar las colmenas? Permite determinar: condi-
cion de la reina (ver si hay celdas reales y buena postura, evaluar si es nece-
sario cambiarla), estado de las crias, posibilidad de enjambrar, disponibilidad
de espacio suficiente para almacenar néctar y polen, cantidad de reservas,

signos de enfermedades, edad y estado de los panales y la intensidad de la
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recoleccion de néctar, polen (de acuerdo a la estacion del afio, decidir sumi-
nistrar alimentos) y reservas de miel.

Aplicacion del plan sanitario (adjunto en Anexo).

Estandarizacion de los procesos de produccion: Asegura la calidad
de los productos obtenidos, permite el seguimiento del proceso y permite la

trazabilidad de los productos.
El manejo del apiario permite contar con la cantidad y calidad de

abejas en el momento preciso. Para ello debe considerarse:
Para planificar el manejo es necesario:
a- Conocer el sistema (ambiente, evolucion de las colonias,
recursos humanos)
b- Definir el objetivo de produccion.
c- Contar con tecnologia disponible, entendiendo por tecno-
logia las herramientas que aplicadas permiten un resultado previsible.

d- Registrar las actividades realizadas en cada apiario y sus

costos.

El apiario es la unidad de manejo, dado que todo el paquete tecno-
l6gico y el sistema de calidad estan fundamentados en el apiario, para garan-

tizar un manejo eficiente.

Colmena en camara:

= Reina nueva

» Mas de 9 panales de abejas
% Mas de 5 panales de cria

Nucleo: seguir alimentando ﬁ

Uso para cosecha

Uso para bloquear la cdmara

Acaricida
Control de de Sintesis
Varroa Férmico Alimentacion

+ Fumagilina
(si fuera necesario)

% de Floracion

Conteo
de Nosemosis

& ; (',\2’& <
2 < Lo

Es importante seguir con el monitoreo de reservas y alimentacion. No olvidar retirar las tiras

Fuente: Manual de Apicultura para Ambientes Subtropicales.
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EQUIPANDONOS PARA IR AL APIARIO. El equipo basico:

1) Registro o planilla de campo: registro de tareas realiza-
das, pendientes y observaciones.

2) Careta o velo: indispensable para evitar picaduras en la
cara. No debe permitir el paso de las abejas, no se achate sobre nues-
tra cara con un golpe de viento, permitir una buena vision.

3) Guantes: (lavarnos adecuadamente para evitar transmitir
enfermedades a las colmenas).

4) Vestimenta: ropa comoda, de algodon o textura suave,
para evitar que las abejas se enreden en las fibras, y de colores claro
(los colores oscuros irritan a Las abejas).

5) Palanca: es necesaria para separar las partes de la col-
mena sin dafiar el material.

6) Ahumador: no se pueden abrir las colmenas sin presencia
de humo. El olor a humo neutraliza la percepcion de la feromona de
ataque, evitando que la colonia reaccione ante nuestra presencia.

7) Combustible para el ahumador: debe ser un material que
arda sin llama para que produzca humo frio, no incorporar elementos
gue perjudiguen a las abejas y/o contaminen los productos. Se reco-
miendan cortezas, aserrin, hojarasca, o pasto seco de un origen co-
nocido.

8) Materiales: de acuerdo a cual sea el propésito de nuestra

visita al apiario: alzas, alimentadores y alimento, cera estampada, etc.
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5.- Produccién de Miel

Para la produccion de miel se recomendamos seguir el Protocolo
INTA N° 11 (Adjunto en Anexo) ya que el mismo propone tecnologia que
permite producir mas preservando la calidad original de la miel.

Para determinar cual sera el objetivo de produccion se debe tener
presente cual es el rendimiento esperado. Es aconsejable considerar el ren-
dimiento en un punto intermedio esperado para la zona. Una vez definido el
objetivo, se debera precisar que insumos seran necesarios, presupuestarlos
y ver la forma de adquirirlos para tenerlos en el momento que deban ser utili-
zados.

.,.Coémo es una colmena ideal en el mes de junio? (mes de inicio de

la produccion)

¢ Reina nueva

e Sin cria

¢ 9 panales cubiertos de abejas

¢ Abejas con altas reservas corporales

e Suficientes reservas energéticas

Estas colmenas son las que se denominan CATEGORA 1 en los
protocolos de INTA. Lo optimo es llegar con todas las colmenas del apiario
en Categoria I.

CATEGORIA I: tiene 7 0 mas panales cubiertos de abejas.

CATEGORIA 1I: tiene 5-6 panales cubiertos por abejas.

CATEGORIA IlI: tiene 4 panales 0 menos cubiertos por abejas.
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Colocacion de Alzas Melarias (3 a 4 alzas)
45 dias antes !

Fuente: Manual de Apicultura para Ambientes Subtropicales.

¢, Cuales son las tareas y cuando hacerlas?

1)Actividades preliminares: conocer como estan las colonias antes
de programar el manejo. A partir de abril y hasta junio, pueden REVISARSE
Y CATEGORIZARSE LAS COLONIAS.

2)Prefloracion: en junio, cuando se inicia la postura, deberiamos
prestar atencién a la cantidad de panales cubiertos de abejas y controlar las
reservas de miel. La colmena ideal para producir miel sera aquella que tenga
al menos 8 panales cubiertos de abejas 40 dias antes de iniciarse el flujo
principal de néctar.

Probablemente, sea necesario estimular con jarabe, dependera del
estado de las colonias pero lo recomendable es empezar a estimular 45-60
dias antes del momento en que empieza la entrada de néctar.

(Al principio de julio) 2 meses antes del inicio de la floracion(al final
de agosto) debemos inspeccionar cuantos panales cubiertos de abejas y

cuantos cubiertos de miel disponen las colonias. Para alcanzar el 6ptimo ne-
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cesitamos una colonia con reina nueva y 8 0 9 panales cubiertos de abejas
en este momento.

Hacia fines de agosto se hace la REVISACION SANITARIA: se ve-
rifica si hay Loque Americana, Varroa, Nosemosis u otras enfermedades de
la cria. La prioridad del manejo es la calidad del producto. Por lo tanto, de ser
necesario el uso de un acaricida antes o durante la mielada, solamente podra
utilizarse acaricidas organicos.

3)Floracion: con el inicio de la floracién, y cuando la camara este
completa, haremos la colocacion de alza melaria (se recomiendan medias
alzas). Durante el mayor momento de oferta de néctar, se espera que la co-
lonia tenga 3 medias alzas cubiertas de abejas, ya que cuantas mas abejas
haya, mayor serd la capacidad para colectar néctar. En entradas de néctar
“‘explosivas” (muy intensas y en periodos cortos) conviene poner mas mate-
rial porque distribuyen mejor el néctar y lo deshidratan més rapido.

4)Cosecha: cuando la entrada de néctar comienza a disminuir, se
recomienda hacer la COSECHA, de esa manera se facilita la obtencion de
mieles monoflorales y se evitara el pillaje. Es importante no usar sustancias
quimicas para el desabejado. Solo humo o sopladores y cuidar que la miel
cosechada no esté en contacto con el suelo.

La dificultad que encontramos para sacar los panales de miel, es
poder sacar las abejas de las alzas melarias para llevarnos solo la miel, este
procedimiento se conoce como “desabejado”. EI manejo de las alzas desde
el campo hasta la sala de extraccion tiene mucho que ver con la calidad de la
miel. Transportar las alzas tapadas sobre bandejas y en un vehiculo limpio
mantiene intacta la calidad de la miel.

5) Post cosecha: al terminar la cosecha, previendo el déficit impor-
tante en la entrada de néctar se hace necesario achicar las colmenas para
gue puedan soportar ese déficit. Es decir, reducir la colonia a cAmara. Para

aprovechar las abejas, luego de la cosecha o muy cerca de ese momento,
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podemos NUCLEAR o PAQUETAR las colmenas. Este momento se puede
aprovechar para hacer el reemplazo de panales, ya que con el tiempo los
panales se deforman y la colonia necesita mas panales para para tener la
misma cantidad de cria, y también es una medida que permite prevenir la
aparicion de enfermedades de la cria, los nuevos panales se deban identifi-
car con una marca con el afio y nombre de la empresa, asi cada afio se van
sacando los mas viejos. También en este momento puede hacerse el reem-
plazo de reinas y realizar el control de varroa. Se recomienda la utilizacion de
un producto orgénico, ya que esto permite eventualmente aprovechar el se-
gundo pico de entrada de néctar para la produccion de miel sin riesgos de
contaminacion ej. Acido Oxalco o Acido Férmico.

6)Preparacion segundo pico de floracion: Puede ser necesario utili-
zar la alimentacion en el periodo de déficit de entrada de néctar que se pro-
duce en el NOA a partir de Noviembre, diciembre (segun las zonas). Si se
usa el segundo pico para la producciéon de miel se cosechara a fines de fe-
brero, inicios de marzo. Se haré el Conteo de Nosema y el Control de Varroa.
Este es el momento de aplicar un acaricida de sintesis, ya que se respetara
el tiempo de carencia hasta la proxima mielada. Se sugiere aprovechar el
pico maximo de floracion para producir miel y el segundo pico para acomodar

la colonia.

6.- Produccién de Propdleos

En el afio 2008, el propdleo quedo incorporado al Cédigo Alimenta-
rio Argentino como insumo para la elaboracion de los siguientes alimentos:
miel con propodleos, solucion hidroalcoholica o en propilenglicol, caramelos
con propéleos y suplementos dietarios. Esto abre nuevas expectativas de
mercado para este producto.

Generalmente la abejas no acopian PROPOLEOS durante la gran

mielada, y si lo hacen luego del pico principal, hacia el verano o en otofio a
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fin de preparar convenientemente la colmena para el periodo de receso. Por
lo tanto, la produccién de propdleos no interfiere con la produccién de miel ni
de material vivo.

Si bien hasta el momento no se ha prestado mucha atencion a la
produccion de propdleos, existe informacion que nos permite visualizar un
gran potencial para este producto. La misma radica en la abundante informa-
cion cientifica disponible sobre sus propiedades, la tendencia creciente en el
consumo de productos derivados de propoéleos en los paises desarrollados y
la informacidn local generada por el INTA.

La técnica mas recomendada para la recoleccion de propdleos
consiste en la colocacion de mallas especiales dentro de las colmenas, a fin
de que las abejas depositen sobre ellas el propéleo. Las mallas pueden ser
matrizadas o de tejido mosquitero plastico. No se recomienda el uso de ma-
llas metalicas porque incorporan metales pesados.

Si el propoleo no va a ser utilizado inmediatamente, debe ser acon-
dicionado adecuadamente, para lo cual se recomienda:

# retirar contaminantes microscopicos como abejas, trozos de ma-
dera, pasto, etc.

# evitar que se compacte ya sea por acopio de grandes cantidades
en un solo bulto o bien formando “pelotas” con la mano.

# colocarlo en bolsas limpias y secas (pueden usarse las transpa-
rentes) y congelarlo a -20°C durante 48 horas para prevenir la degradacion
por efecto de la polilla de cera.

# almacenar las bolsas protegidas de la luz (taparlas con un plasti-
co oscuro o bien colocarlas dentro de cajas de cartdon), en lugares limpios,
secos y frescos.

La cantidad y calidad de propoleo que se puede obtener depende
de varios factores como ser: el tipo de flora, el ambiente, la época del afio, y

la genética.
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7.- Produccién de Material Vivo: Nucleos

La produccion de material vivo certificado requiere de un alto nivel

tecnologico, capacitacion previa, y someterse a controles en la produccion.
Multiplicar genética probada implica:
-alto comportamiento higiénico
-resistencia a las enfermedades de la cria
-alta capacidad reproductora
-abundante produccién de miel
-bajo comportamiento defensivo
-aptitud para invernar.

A finales de agosto-septiembre se realizara el NUCLEADO, que

consiste en:

e Extraccioén de la cria.

e Armado de los nucleos.

e Cambio de reinas en cadmaras.

e Control de nacimiento.

e Control de fecundacion.

¢ Alimentacion de los nucleos.

Los nucleos se confeccionaran con uno o dos cuadros de cria 'y un

alimentador tipo Doolitle. No se colocaran cuadros con miel durante la con-
feccion del mismo para evitar la transmision de enfermedades. El alimento a

utilizar sera el jarabe de azucar en proporcion 2 de azUcar a 1 parte de agua.

Extraccion de la cria:
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Las colmenas al ser nucleadas deberan tener al menos siete pana-
les de cria y se utilizaran aquellos panales que tengan al menos 70% de cria
operculada, ya que al nacer la reina, va naciendo la cria y al momento de
iniciar la postura, las abejas nacidas acomparfan el desarrollo y las otras la-
bran la cera de los panales para preparar el nido. Esto es esencial para no
cortar el desarrollo futuro de la colonia.

¢, Cobmo hacemos la extraccion de la cria? Procediendo a ahumar la
piquera, retirar el techo y entretapa si posee, ahumar la superficie superior de
los cabezales, colocando el ahumador perpendicular a los mismos, con la
finalidad que el humo penetre en la camara de cria. Se comienza a retirar los
panales, desde un extremo de la misma, buscando, la reina y se realiza si-
multaneamente la preseleccién de los panales ha extraer. Se quitaran todas
las celdas reales presentes. Una vez encontrada la reina hay tres opciones:
1) se la deja en un cuadro sobre la cara de la camara opuesta a la que depo-
sitamos los panales. 2) se la atrapara con una pinza para captura de reinas.
3) se aprovecha para hacer el REEMPLAZO ANUAL DE REINA.

Se seleccionan los panales que presenten una plancha de cria pa-

reja. Se la enjaula para preservarla.

¢,COmo es un canasto? Esta formado por un cuerpo y dos tapas
una superior y otra inferior. El cuerpo lo constituye un alza estandar, con se-
parador para ocho cuadros que dan un espacio entre cabezales superiores
de 23 mm y del mismo a la pared del alza de 14 mm. Las tapas superior e
inferior estan construidas por un doble marco de madera y una malla de
alambre de tejido de 3 a4 mm. el techo estard a 5mm de los cabezales supe-
riores y el piso a 30 mm de los cabezales inferiores de los panales en su inte-
rior. La tapa inferior estara fijando al cuerpo de manera permanentemente y
la tapa superior equipada con un sistema de cierre que permita colocarla y

guitarla con facilidad evitando que las abejas escapen.
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Una vez encontrada la reina y seleccionados los panales a retirar,
estos son colocados dentro del canasto con la mayor cantidad de abejas po-

sible.

Finaliza la operacion con la devolucion de la reina (en el caso que

no se elimine en ese momento) y en el cierre de la colmena.

Una vez arribado al apiario de fecundacion se colocaran a la som-
bra, donde permaneceran hasta la confeccion de los nucleos, se colocaran
los mismos en lotes armados por apiario y por dia, para facilitar el seguimien-

to de los mismos, garantizando la trazabilidad.

La INSTALACION O CONFECCION de los NUCLEOS se realizara
a ultima hora del dia, en el apiario destinado para tal fin, que debera estar

ubicado a mas de 2.000 metros, del lugar desde donde se extrajo la cria.

Utilizando nucleros de cuatro cuadros o camaras de cria (depen-
diendo del destino) que contendran dos cuadros de cera estampada libre de
esporos viables de Loque Americana y de Nitrifuranos, un alimentador tipo
Dolittle, colocando los cuadros de cera estampada a ambos lados de los
cuadros de cria y el alimentador en un extremo. Se utilizara como alimento
jarabe de azucar al 60%. Colocando 1,5 litros en cada alimentador. Los ca-
nastos con cria se distribuirdn en las hileras de nucleros, esperando que las
abejas se tranquilicen, para luego mojarlas con 3 a 4 litros de jarabe de azu-
car al 40%, procurando que el mismo alcance a todas las abejas que cubre

los cuadros de cria.

Las celdas reales seran enviadas desde el criadero identificadas
por lote y origen y colocadas en el centro del cuadro de cria operculada en el
momento de la confeccion (al extraerlo del canasto), disponiéndola en el nu-

clero/camara hacia el cuadro de cera estampada.
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Observando el nuclero desde atras; los elementos contenidos en el

mismo seran:

e Posicion 1: el cuadro de cera estam-
pada (junto a la pared).
e Posicion 2: el panal con cria, en cuya
cara izquierda se encuentra la celda real.
e Posicion 3: el otro cuadro de cera.
e Posicion 4: el alimentador.
CONTROLES POSTERIORES A LA CONFECCION

CONTROL DE NACIMIENTO

Tiene por objetivo la verificacion del estado de la reina virgen 72
horas después de realizada la confeccion de los nucleos:

¢ Que la reina ha nacido, cortando la
porcién distal de la celda real. Estando la celda en
la posicion en que se la coloco.
¢ Que la celda esta intacta, con la pupa
en su interior o roida en el lateral. Estando la celda
en la posicioén que se la coloco.
Simultdneamente con esta operacion se efectuara el suministro de

alimento energético, (1,5 litros).
CONTROL DE FECUNDACION

Se realza a los 15 dias de confeccionado el nucleo, tiene por objeto
verificar el estado reproductivo de la reina, pudiendo observar tres situacio-

nes:

e La reina tiene postura normal (solo un

huevo por celda, ubicando en el fondo de la mis-
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ma) encontrdndose huevos y larvas sin opercular.
Se realiza la inspeccion clinica de la reina y si no
aparecen malformaciones se la considera apta. Se
agrega otro cuadro de cera estampada y de ser
necesario se vuelve a agregar alimento.

¢ No se observa postura, puede encon-
trarse reina virgen o el nucleo este huérfano. En
este caso, se mata la reina virgen si la hubiera, se
agrega un nuevo cuadro de cria y otra celda.

e Se observa una reina que pone mas de
un huevo por celda o tiene malformaciones. En
ese caso se la mata y se procede como en el pun-
to anterior.

EL NUCLEADO se realzara hasta que se alcance el pico de entra-
da de néctar (aproximadamente el 20 de septiembre en nuestra zona), donde
se haria la ultima extraccion de cria y se aprovecharia el momento para el
REEMPLAZO DE REINAS.

En el mes de OCTUBRE debemos tener en cuenta:

¢ Control final de nucleos.
e Entrega.
e Pasar a cAmaras los nucleos para ca-
pitalizacion.
EL CONTROL FINAL EN ORIGEN se realzara entre los 30 y 40
dias posteriores a la confeccion del ndcleo, con el objetivo de verificar el

desarrollo observando la calidad y tipo de cria, y poblacién de abejas.

¢, QUE ES UN NUCLEO DE CALIDAD?
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1. Esta encabezado por una reina nueva
y de genética certificada.

2. Presenta tres cuadros de cria, dos
cuadros operculados y uno abierto y uno de reser-
va energeética.

3. Su poblacién debera cubrir cuatro
marcos.

4. No presenta signos clinicos de Loque
Americana ni Nosema apis y tampoco hay momias
de cria yesificada.

8.- Productos de la Colmena

El apicultor en el NOA puede producir o brindar uno o varios de

estos productos/servicio:

e MIEL

e MATERIAL VIVO

e PROPOLEOS

e CERA

e JALEA REAL

e POLEN

e POLINIZACION DE CULTIVOS

Podemos clasificar los productos de la colmena en tres grupos:

1) Los que se basan en sustancias producidas por las flores,
gue son recolectadas por las abejas y que luego sufren un proceso de
transformacion: MIEL, POLEN Y PROPOLEOS.

2) Los que son producidos por las propias abejas: CERA,
JALEA REAL Y VENENO.
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3) Los que produce el apicultor a partir de la colonia (CEL-
DAS REALES, REINAS, NUCLEOS Y PAQUETES DE ABEJAS) lo

gue se denomina Material Vivo.

“‘MIEL es el producto alimen-
ticio producido por las abejas a partir
del néctar de las flores o de secrecio-
nes procedentes de partes vivas de
las plantas o0 de excreciones extra

florales, que las abejas recogen,

transforman, combinan con sustan-
cias especificas propias y almacenan, dejando madurar en los panales de las
colmenas.”?

Las abejas transportan el néctar en el buche malario. Por accién de
las enzimas y por procesos de deshidratacion, el néctar se transforma en
miel en el panal. Basicamente las abejas se encargan de transformar la sa-
carosa del néctar en azucares simples (facilmente aprovechable por los or-
ganismos vivos) y reducir su contenido de humedad. Las caracteristicas de la
miel difieren de acuerdo al tipo de flor, regidon o época del afio y queremos
conservar esas diferencias; porque el mercado tiende a demandar mieles
diferenciadas, de calidad asegurada y esta dispuesto a pagar mas por ellas.

La miel es un carbohidrato, por lo que provee a las abejas de la
energia necesaria para realizar movimientos, caminar, volar, limpiar y venti-
lar.

Composicion quimica de la mi